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idos 
ca está especialmente pensada para todos aquellos que 
quieran familiarizarse con las principales teorías, los temas funda- 
mentales y los autores esenciales en Economía. 

Aborda las cuestiones esenciales de la teoría económica, tema 
que es estudiado por todas las cátedras de la materia. 

Si el lector quiere profundizar en otros temas, tales como Ma- 
croeconomía y Microeconomía, puede consultarnos por otros mate- 
riales de nuestro fondo editorial. 

Este libro está organizado sobre la base de los programas de 
las distintas cátedras del CBC, Ciclo Básico Común de la UBA, Uni- 
versidad de Buenos Aires, por lo que se trata de una herramienta de 
consulta indispensable tanto para los alumnos de la escuela media 
Ne a mini conocimiento de lo que se estudia en el ingreso 

como de docentes y público en general. 
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Herramientas 
El libro consta de herramientas de gran utilidad a saber: 


e Una explicación general de cada escuela, con el contexto histórico 
en que éste se desarrolló 

e Un resumen de los capítulos fundamentales de los distintos auto- 
res, seleccionados de acuerdo con su uso en el CBC 

e Recuadros y cuadros sinópticos 

e Cuadros que destacan conceptos centrales 

e Sistema de MAYÚSCULA-minúscula, que permite una doble lectura 
(de corrido o leyendo sólo el texto en mayúsculas) 

e La biografía de los principales autores de ta disciplina 

e Preguntas y/o multiple choices de ejercitación, con modelos de 


examen típicos 
e Una completa bibliografía que contiene los textos más importan- 


tes de la disciplina 


e también la oportunidad de profundizar en el 


El tector tien E 
uestra Colección de 


significado de los términos básicos utilizando n 


Diccionarios Básicos. 


Principales teorías económicas 
EL MERCANTILISMO 

















Mercantilismo (Europa, mediados del siglo xv-mediados del 
siglo XVII): Conjunto de ideas económicas que planteaban 
que un país es más rico cuantos más metales preciosos tenga. 
El M surgió en el contexto de la disgregación del feudalismo, 
la aparición de los Estados nacionales y la expansión colonial 
de la burguesía comercial europea, en el marco de los descu- 
brimientos geográficos y el surgimiento de nuevas fuentes de 
materias primas y yacimientos de oro y plata, que aceleraron 
enormemente la expansión del comercio mundial. Fue la teoría 
económica del absolutismo monárquico. Algunas característi- 
cas del M: objetivo de balanza comercial positiva, inexistencia 
de impuestos al comercio, fomento de la circulación de bienes 
es laos 
taciones de bienes, aliento de dl A id Epia pe 
ción de Importaciones (por m H AA bpne arna 
guientes) oo i s de diversas ordenanzas y 
En el capitalismo dl a g SAR Monedas, 
ciertas compañias coñercidles a pa le rta 

para la extracción de metales 
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preciosos y la comercialización de productos tropicales. El 
lema más conocido del M es “yender caro y comprar bara- 
to”. Algunos autores distinguen dos tipos de M: el bullionismo 
(bull on metal) en los siglos XV y XVI -que identifica metal con 
riqueza- es UN M reduccionista y dogmático. Se basa en: no 
importar bienes de lujo, no exportar metales preciosos, buena 
administración de la moneda, control de cambios, etc. En esta 
fase la riqueza equivale a la cantidad de metales preciosos 
que un país atesore, cerrando lo máximo posible la salida de 
dinero y teniendo en cuenta que el origen del beneficio está 
en el comercio exterior. Su fórmula: D-M-D” (dinero-mercan- 
cía-dinero incrementado). Con el agotamiento de las reservas 
de oro y plata en América, en el siglo XVII aparece el M “de- 
sarrollado”, que abandona la identificación metal-riqueza y se 
centra en obtener un excedente comercial -balanza comercial 
favorable- mediante una política proteccionista € industria- 
tista. Aquí la riqueza Se consigue y aumenta por medio de la 
producción de aquellas mercancías cuya exportación generara 
beneficios en el comercio exterior (manufacturas). Esto es, 
que aunque se mantiene al comercio exterior como fuente de 
riqueza, aparece la producción como novedad. Su fórmula: D- 
M...P...M-D' (dinero-mercancía-producción-mercancia Cee 
incrementado). El M más tosco se desarrolló especialmente 
en España -con una burguesía débil- mientras que las versio- 
nes más avanzadas tuvieron Su centro en Inglaterra y Franc's 
(esta última con un proteccionismo agrícola). el M entró en 
decadencia con la aparición del pensamiento liberal, etapa 
en la que el capitalismo viró definitivamente su eje desde la 
circulación a la producción de mercancías. Entre los pensado” 
res mercantilistas se destacan Jean B. Colbert, Thomas Mun, 


Antonio Serra y Antoine Montchrétien. A 














imi ercantilismo 
diciones históricas del surgimiento del m 
cond! l 
sjo XIV el Rey inglés ricardo II pre- 
bía hacer para salvar a 


ndres qué de 
deres de 19 dijeron: VENDER A LOS 


éstos le 


EL MERCANTILISMO SE DESARROLLÓ ENTRE 1450-1750, siendo sus 
PRINCIPALES PENSADORES el británico Thomas Mun, el italiano Antonio 
serra y el francés Antoine Montchrétien y su período más desarrollado el 
siglo XVII. El CONTEXTO DE SURGIMIENTO estuvo signado por: 


æ El derrumbe del feudalismo 

æ La aparición del capitalismo 

ak La “sed de oro” que empujó hacia los grandes 
descubrimientos geográficos 


Metodología y principales ideas 


EL P R TIL F APR F 
CAPITAL. A su vez, el mercantilismo fue e ir n teorico 
i u l primer intento óri 
de co prender al modo de producció 1 capitalista Su MÉ b 
. se 


basaba en el EM 
E PIRISMO y el PR 
GACIÓN ERA EL P ACTICISMO, y SU O 
ROCESO DE CI o BJETO DE INVESTI- 
Su CONCEPTO DE RI RCULACIÓN. 


QUE des 
TALES PRECIOSOS N Siona i identificaba con la CANTIDAD DE M 
de obra bar un país, más 1 . E- 
ata A t a cantid ORA 
La le a k Ei 
e las colonias) 








tidad de dinero disponible, lo cual hacía aumentar el precio de (a 
mercancía. Posteriormente Hume criticó este aspecto del mercan. 
tilismo con la teoría cuantitativa del dinero (a más dinero circulan. 
te, mayores precios y viceversa), planteando que una reducción dej 
oro y la plata haría bajar los precios to cual, a su vez, permitiría 
entar las exportaciones y disminuir las importaciones. 

Marx criticó fuertemente este planteo, sosteniendo que es ab. 
surdo creer que las mercancías llegan al proceso de circulación sin 
precio y que el dinero llega sin valor. 


aum 


Etapas del mercantilismo 


1- ETAPA INICIAL O SISTEMA MONETARIO (siglos XV-XVI) > en esta fase 
la riqueza equivale a la cantidad de metales preciosos que un país 
atesore, cerrando lo máximo posible la salida de dinero y teniendo 
en cuenta que el origen del beneficio está en el comercio exterior. 
Su fórmula: D-M-D” (dinero-mercancía-dinero incrementado) 


2- ETAPA DESARROLLADA O SISTEMA MANUFACTURERO O COMERCIAL (fi- 
nales del siglo XVI a mediados del siglo XVII) > aquí la rigueza se 


consigue y aumenta por medio de la producción de aquellas mer- 
1 


fangas cuya exportación generara beneficios en el comercio exte- 
a Esto es, que aunque se mantiene al comercio exterior como 
uente de riqueza, aparece la producción como novedad. 


a Su fórmula: D-M...P...M-D” 
dinero-mercancia-producción-mercancia-dinero incrementado). 
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æ objetivo de balanza comercial favorable (exportaciones Ssu- 
periores a las importaciones) 
æ proteccionismo estatal para favorecer 


a Gran importancia de la aduana para 
nes y desalentar importaciones 

ak Desarrollo consiguiente de lan 
æ Fomento del poblacionismo para 


æ Búsqueda del pleno empleo 
+ Poca relevancia de la agricultura 


el comercio 
promover exportacio- 


avegación y el comercio 
disponer de más brazos 
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LOS PRECLÁSICOS 
William Petty 





William Petty (1623-1687) fue un médico británico y analista 
económico. Entre sus obras más importantes podemos mencionar: 
Tratado de los impuestos y las tasas (1662), Ensayos de aritmética 
política (1676) y Diversas cuestiones acerca del dinero (1682). 

Según Marx, Petty fue el fundador de la economía política bur- 
guesa clásica en Inglaterra. En oposición al método descriptivo de los 
mercantilistas, UTILIZÓ UN MÉTODO DE INVESTIGACIÓN CUYO OBJETIVO 
ERA PENETRAR EN LA ESENCIA DE LOS FENÓMENOS ECONÓMICOS. 

Su aporte sentó la piedra fundacional de la posterior teoría del 
valor-trabajo, al TRASLADAR LA PRIORIDAD DEL ANÁLISIS desde la esfe- 
ra de la circulación (mercantilismo) A LA ESFERA DE LA PRODUCCIÓN. 

Distinguió dos tipos de precio: políticos (precios de mercado 
que varían según marche la situación política) y precios naturales 
(no dependientes de cuestiones histórico-políticas). 

Estableció que si una unidad de trigo y una onza de plata requi- 
rieron para su producción el mismo tiempo de trabajo, la onza de 
plata es el PRECIO NATURAL de la unidad de trigo, ya que PARA LA 
OBTENCIÓN DE AMBOS SE INVIRTIÓ LA MISMA CANTIDAD DE TRABAJO. 
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En otras palabras: EL TIEMPO DE TRABAJO ES LA BASE DEL PRE- 
CIO NATURAL, siendo el primer pensador que estableció al trabajo 
como fuente de valor de las mercancías, fundamentando que Su 
intercambio estaba regulado por la cantidad de trabajo utilizada 
para producirlas. 

Como LIMITACIÓN, Petty NO LOGRÓ DISTINGUIR ENTRE PRECIO 

Y VALOR, debido a que sólo concebía el valor como dinero (donde 
podemos observar la influencia del mercantilismo, que asociaba ri. 
queza con dinero). De este modo, Petty tomó al trabajo en la indus- 
tria extractiva del oro como medida del valor. También confundió 
valor de uso con valor y trabajo concreto con trabajo abstracto, 

Se diferenció del mercantilismo al considerar perjudicial el ex- 
ceso de dinero. 

En cuanto al salario, consideró que éste sólo debía cubrir un 
mínimo de subsistencia y que todo lo que quedase por encima de 
ese mínimo (que sumado a la reproducción de las semillas agríco- 
las constituían algo así como el costo de producción) era la RENTA 
(desconocía el concepto de ganancia): Precio del producto agrícola 
- gastos = renta. 

Fue precursor también en la determinación del precio de la 
tierra por medio de la capitalización de la renta, lo que significa que 
el precio de la tierra es una renta sobre la tierra capitalizada. 
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LOS FISIÓCRATAS 








| Fisiocracia (Francia, mediados del siglo xviii): (De ao i 
raleza) y kratos (poder). Doctrina económica surgida con la de A 
dencia del mercantilismo. A diferencia de éste -que se centras a 
en el intercambio- la F planteó la centralidad de ta producción 
y sostuvo que sólo la agricultura -el trabajo de la tierra- crea la 
riqueza (ni la industria ni el comercio se consideran producción), 
sobre la base de un orden natural impuesto por Dios (el “gobierno 
de la naturaleza”). La agricultura es la Única actividad económica 
capaz de dar al hombre más riquezas de las que representa la 
semilla y el trabajo del agricultor, rindiendo por lo tanto un “pro- 
ducto neto”. Es por ello que la F establece la existencia de tres 
clases sociales: la clase productiva (arrendatarios y trabajadores 
agrícolas), la clase de los propietarios (clase ociosa de los dueños 
de la tierra: reyes, nobleza y clero) y la clase estéril (formada 
por grupos parasitarios: artesanos, comerciantes, profesionales, 
empresarios y obreros). Defendiendo el principio de laissez faire, 
la F sostiene que el Estado no debe intervenir en la economía 
favoreciendo el comercio libre y rechazando el proteccionismo. 
Su pensador más destacado fue François Quesnay, a quien acom- 
pararon entre otros Mirabeau, Mercier de la Rivière y Dupont 
de Nemours; Los fisiócratas eran partidarios entusiastas de la 
monarquía y la nobleza, ya que según ellos sólo el despotismo 
ilustrado podía armonizar los intereses de todos los hombres 
o cacheo No es casual que los fisió- 
desa pue seo Psico pais que tenía un importante ¡ 
Inglaterra. Su decadencia Ped retraso Industrial con respecto a | 
istôrica estuvo ligada al fortalecimien- | 


to de la indust ia, es i 

. pecialmente a partir de 1770, año er que 
» 

Cayó Robe to J. Turgot, símbolo de la . 
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junto con los aportes ingleses, el francés Pierre de Boisguille. 


bert sentó en su país las bases de la economía política burguesa 
en ẹl siglo XVII. 

En el siglo siguiente, François QUESNAY (1694-1774) y Roberto 
TURGOT (1727-1781) fueron los teóricos del pensamiento fisiócrata. 

En el siglo XVII Francia presenciaba la descomposición de] fey- 
dalismo y el comienzo del capitalismo con las políticas mercantilis- 
tas de John Colbert. Junto con ello, se asistía a un importante atraso 
de la agricultura. 

La fisiocracia apoyó el sistema de arriendos en la agricultura, 
esto es, la introducción de relaciones de producción capitalistas en 
el campo. Paralelamente, rechazaron la intervención estatal y pro- 
movieron el laissez faire-laissez passer (dejad hacer, dejad pasar). 


La economía: un sistema de leyes 


Los fisiócratas fueron los primeros que concibieron a la econo- 
mía como a un sistema regido por leyes. 

Claro que estas LEYES eran vistas como NATURALES Y ETERNAS: 
la fisiocracia era, precisamente, la physis (naturaleza) y kratos (po- 
der), esto es, el PODER DE LA NATURALEZA, SOSTENIDO EN UN ORDEN 
NATURAL ESTABLECIDO POR DIOS. 


Producto neto 


Para Quesnay, LA RIQUEZA DE UN PAÍS ESTÁ DETERMINADA POR 
LA PRODUCCIÓN AGRÍCOLA, la cual recibe un “don de la naturaleza” 
para la multiplicación directa de la riqueza, obteniendo un exceden- 
te o producto neto, cuya fórmula sería: PRODUCTO NETO = PRODUC- 
CIÓN AGRÍCOLA total - gastos para obtener una nueva cosecha. 

Tomando en cuenta esto, EL ÚNICO TRABAJO PRODUCTIVO ES 
EL TRABAJO AGRÍCOLA, siendo los demás (artesanía, industria, etc) 
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ductivos. 
ériTO en Quesnay €s que 


co (el producto ne 
e la PRODUCCIÓN. 


TRASLADA EL ESTUDIO DEL 


trabajos impro 
to) desde la esfera de la 


El mayor M i 
EXCEDENTE ECONÓMI 
circulación A LA esfera d 


División de la sociedad en clases 












(arrendatarios y trabajadores agrícolas) 


LASE PRODUCTIVA 8 
an os (clase ociosa de los dueños de 


ak La CLASE DE LOS PROPIETARI 
la tierra: reyes, nobleza y clero) es 
A La CLASE ESTÉRIL (formada por grupos parasitarios: artesa- 
nos, comerciantes, profesionales, empresarios y obreros) 


El Tableau économique 


Quesnay ideó un cuadro económico para demostrar que la agri- 
cultura cumple en la economía una función análoga a la de la circu- 
lación sanguínea en el cuerpo humano. 

Quesnay utilizó un diagrama que representa la producción y 
circulación de bienes de toda la economía y los flujos monetarios 
asociados para una economía en estado de equilibrio. 

ANALIZÓ CÓMO EL PRODUCTO NETO CREADO POR EL TRABAJO 
AGRICOLA CIRCULA EN EL CONJUNTO DE LA SOCIEDAD (incluyendo a 
las tres clases sociales que la fisiocracia observa en una sociedad: 
productiva, propietaria y estéril). 

El Tableau es el primer intento de lograr un equilibrio desde el 
ER Tii macroeconómico, con un esquema cerrado y estacio- 
mee ranh existe el comercio exterior y el análisis se limita al 
aaan, , y que parte de los siguientes SUPUESTOS: a) se con- 

general el sistema de arriendos (el arrendatario alquila 
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la tierra al propietario -que cobra una renta- y contrata trabajo asa. | 
lariado), b) se analiza la circulación inter-clases (y no la Circulación | 
intra-clases), c) se establece un resumen anual de compras y ventas | 
d) los precios son constantes y, €) la reproducción es Simoens 
ahorros son iguales a la necesidad de reemplazo de capital, de m 
que cada ciclo se inicia con el mismo nivel que el anterior), 

tas posibles fuentes de alteración pasan por cambios e 
proporción de ingresos generados en la agricultura, cambios 
sistema impositivo o un aumento en el precio de los alimentos (y | 
por ende de los rendimientos de la actividad agrícola). | 
La prosperidad de la economía, según Quesnay, depende de la medi- | 
da en que puedan evitarse excesos en los gastos de la clase estéril. 


Cos 
Odo 


n la 
en el 
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"| mera del capitalismo en senti 


lítica clásica 


í O 
La econom a P VID RICARDO 


ADAM SMITH y DAV 








A 


os XVIII-XIX): Doctrina económica -la pri- | 
do estricto- surgida en el marco ge 
i lásica se diseña 
la Primera Revolución Industrial- i pA pa | 
un discurso económico que parte j dd aio da ! 
nomo y en donde: división del trabajo, produ A paa 
relación producción-consumo, la ley de la oferta y la demanda, 
la teoría del valor, la distribución en el marco del libre mercado; 
el pleno empleo y ta no intervención del Estado en la economia 
forman el cuerpo teórico fundamental. Con los clásicos surge 
ta economia política como disciplina teórica. Reconocen en el 
capitalismo a un orden natural y armónico (más en A. Smith 
que D. Ricardo) que no se debe violentar. David Ricardo y Adam 


Smith son los teóricos más representativos. La crítica a la EC es 
el punto de partida del marxismo. 


: 
Economía clásica (sigl 











- -) 


En la Inglaterra del siglo XVII se 
desarrollo del Capitalismo: | 
la pequeña producción urba 

EN LA AGRICULTURA, el 
Nuevas formas de Propiedad 
(dueños de la tierra), los arre 


produjo el segundo paso en el 
a ETAPA DE LA MANUFACTURA, base de 
ña y rural. 

avance del capitalismo tra 
y NUEVAS CLASES: 
ndatarios (inquilino 


jo consigo 
los terratenientes 
S y organizadores 

















Æ NUEVO MÉTODO de investigación económica 
dagar sobre la esencia del fenómeno, teniend 
la economía es un sistema regido por leyes 
creyeron naturales y eternas) 

Æ Prioridad a la PRODUCCIÓN 

Æ Surgimiento y desarrollo de la TEORÍA DEL VA 
Æ Análisis del excedente económico 

* Centralidad del largo plazo 


è Confianza en el equilibrio automático de la 
sibilidad de una crisis general 


QUe trata de ¡p. 
° En cuenta Que 
(que los clásicos 


LOR-TRABAJO 


economía e impo- 


El Liberalismo: Smith Y Ricardo 


f  Superada la etapa de la cooperación simple, el capitalismo bri- 
tánico entró en el siglo XVIII en ta ETAPA DE LA MANUFACTURA, con 
un gran avante de la división del trabajo en las fábricas. ' 

y Habrá también importantes cambios en la agricultura, produ- 
ciéndose una REVOLUCIÓN AGRARIA que implicó la EXPROPIACIÓN 
DE LOS CAMPESINOS de sus medios de subsistencia y su pasaje a la 
condición de ejército de reserva de OBREROS para la manufactura. 

Por lo demás, estos nuevos obreros y en el campo los nuevos 


granjeros capitalistas serán el NUEVO MERCADO INTERNO de consu- | 
midores de los artículos de consumo (y de medios de producción | 


estos últimos) provenientes de la manufactura capitalista. 
El crecimiento capitalista llevará a la BÚSQUEDA DE MERCADOS 
EXTERNOS, con lo que se hará necesario el fomento del LIBRE C0- 


MERCIO y la NO INTERVENCIÓN DEL ESTADO, en oposición al mercan- | 


tilismo y el proteccionismo. 
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ADAM SMITH 


en su Teoría de los sentimientos mora 
ón de un hombre egoista, trabajador 
cambio, motivaciones que 
donde cada individuo 
onía y el bien- 


Adam Smith (1723-1790), r 

jó de la concepe! 

les (1759) partió 

y deseoso de libertad, propiedad Je 5 

llevan a constituir una orden social “natura ” > 
se rige por una “MANO INVISIBLE” que permite la ar 


estar generales. 
De este modo, la racion 
patibilizar los deseos de todos y Org 


TODOS LOS INTERESES COINCIDAN. 
En ese contexto, la FUNCIÓN DEL ESTADO es la de GARANTIZAR 


LA LIBRE COMPETENCIA por medio de la defensa nacional, la admi- 
nistración de justicia y la organización de aquellas actividadesique 
no interesen a los hombres de negocios. Es decir, un Estado minimo 
QUE INTERVENGA LO MENOS POSIBLE EN EL MERCADO. 

Precursor del LIBERALISMO ECONÓMICO, Smith IDENTIFICA A LA 
RIQUEZA DE UNA NACIÓN CON LAS MERCANCÍAS QUE PRODUCE. 

La DIVISIÓN DEL TRABAJO, por su parte, se deriva de la inclina- 
ción natural del hombre al intercambio. Pero en capitalismo es una 
manifestación del crecimiento de la producción y el SURGIMIENTO 
DE LA PROPIEDAD PRIVADA. 

En condiciones de PRODUCCIÓN MERCANTIL SIMPLE, Smith sos- 
tiene que el productor se apropia de todo el producto de su trabajo, 
aunque también plantea que el valor de las mercancias se mide por 
la cantidad de trabajo ajeno que con esas mercancias (de trabajo 
propio) se pueden comprar en el mercado. 
ha as Eo A en cam- 
Pero es aquí donde Smith n pa CR DEPEN MERS sikita 
debia Y usaia ero ogra comprender cómo funciona la ley 
goría valor) de una mercancí € PRECIO NATURAL (en lugar de la cate- 

Cía, la que se forma con: salario (trabajo), 


alidad de cada individuo permite com- 
anizar UNA SOCIEDAD EN LA QUE 
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beneficio (capital) y renta (tierra), esto es, los “precios” de cada Uno 
de los factores que intervienen para producir una Mercancía. 

Es aquí donde SMITH SE ALEJA DE LA IDEA DEL TRABAJO COMO 
ÚNICA FUENTE DE VALOR, y pasa a considerarlo como una parte 
entre otras del “costo de producción”. 

El problema es que Smith CONFUNDIÓ EL VALOR DE LAS M 
CÍAS (c+v+p) CON EL NUEVO VALOR CREADO ( 
Smith no considera al capital constante (c) en 

valor, debido a que desconocía el doble carác 


ERCAN- 
V+p). De este modo 


la determinación del 
ter del trabajo 


-Con- 
creto y abstracto- (a esto se le llamó desde el marxismo “DOGMA 
DE SMITH”) y el hecho de que el capital contiene determinadas 
relaciones de producción. 


Smith clasifica el capital en CAPITAL FIJO, esto es, aquel Capital 
que otorga ganancias sin necesidad de pasar a manos de otro pro- 
pietario, y CAPITAL CIRCULANTE, que sí requiere del pase de manos 
a otro propietario para generar ganancias. 

Esto muestra que para Smith EL CAPITAL PUEDE PRODUCIR GA- 
NANCIAS NO SÓLO EN LA PRODUCCIÓN SINO TAMBIÉN EN LA CIRCU- 


LACIÓN (mientras que Marx demostró posteriormente que eso es 
posible sólo en la producción). 


David Ricardo 


Ricardo inició sus estudios investigando la circulación del dine- 
ro y la formación de los precios, siendo uno de los precursores de 
la teoría cuantitativa del dinero, 

Ricardo identificó la riqueza con la abundancia de mercancías y 
še enfrentó a Malthus defendiendo la libre importación de cereales 
a Inglaterra. 

En su principal obra, Principios de Economía Política y tribu- 
tación (1871), determinó el valor en función del tiempo de trabajo, 
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umento de me 
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z da por el 
ge E la magnitud del valor está determinada P 
Estableció 


“> socialmente necesario y no por el trabajo indivi- 
tiempo de trabajo socia las peores condiciones de trabajo las 
dual (pero planteó que eran AI AE Sacesarö; 
que debían determinar el tiempo d e ismo) 
lo cual es visto como una limitación desde el MATKISMO a p 

Desde el punto de vista marxista, aunque Ricardo disunguio 
valor y valor de cambio no alcanzó a ver que el valor de cambio es 
una forma del valor, debido a que CONFUNDIÓ LA CATEGORÍA VALOR 
(c+v+p) CON LA CATEGORÍA PRECIO DE PRODUCCIÓN (c+v+g) (reem- 
plazando p, plusvalía -categoría marxista- por g, ganancia). 

Ricardo confió -al igual que Jean Baptiste Say- en la IMPOSI- 
a DE que en el capitalismo se produjesen CRISIS generales 
hamra coroados pS ado que reia que siempre 

os productos. Sin embargo, poco 


después de la m i 
uerte de Ricardo se produci i i 

u ucian las pri i 
de Superproducción del Capitalismo sii 


nte del análisis marxi 





“La riqueza de las naciones” 
Adam Smith 


(1776) 


_ 


AAA 


CAPÍTULO 1 > 
DE LA DIVISIÓN DEL TRABAJO 


EL PROGRESO MÁS IMPORTANTE EN LAS FACULTADES PRODUC- 
TIVAS DEL TRABAJO PARECE SER LA DIVISIÓN DEL TRABAJO, Hoy dia 
hasta la fabricación de alfileres constituye un oficio aparte, 





Y, además, la fabricación está dividida en varios ramos, la mayor 


parte de los cuales también constituyen otros oficios distintos. UN 
OBRERO ESTIRA EL ALAMBRE, OTRO LO ENDEREZA, UN TERCERO L0 
VA CORTANDO EN TROZOS IGUALES, UN CUARTO HACE LA PUNTA, ETC, 


LA DIVISIÓN DEL TRABAJO, EN CUANTO PUEDE SER APLICADA, OCASIONA UN 
AUMENTO DE LAS FACULTADES PRODUCTIVAS DEL TRABAJO 


LA DIVISIÓN DEL TRABAJO SE DA ESPECIALMENTE EN LA o 
TRIA. La agricultura, por su propia naturaleza, no admite tanta 


ta : istinta ` 
subdivisiones. El hilandero generalmente es una persona dis 


del tejedor; pero la persona que ara, siembra, cava y recolecta 3 
grano suele ser la misma. Como esas distintas clases de T 
van produciéndose con el transcurso de las estaciones w A 
es imposible que un hombre esté dedicado constamememt® fare 
misma tarea. En agricultura, el trabajo del país más rico pes 


E a 
p sS rlo er 
ivo que el de uno pob e, como S iele 
3 oductiv e e 
más 


amana ismo número de 
ARE a ductos que un m ame 
a » o e ncia de la division del 
ala E nfeccionar como consecue 
pide) ié istintas: 
e a tres circunstancias dis 
trabajo S! 
i es al 
en particular, pu 
* la MAYOR DESTREZA de cada obrero p 


7 E de 

ión sencilla, y hacer 
i rea del obrero a una operat ! 3 

pe i nta considerablemente 

ésta la única operación de su vida, aume 

es 

la pericia del Operario. 

ia AHORRO DEL TIEMPO que se pierde al pasar de Una ocupa 

ción a otra, pues no hay hombre que no haga una pausa al pasar 

de una ocupación a otra. | 

*%* La invención de un gran número de MAQUINAS que abrevian 


y facilitan el trabajo, capacitando a un hombre para hacer la 
labor de muchos. 


Cuando cada uno de los individuos se hace más experto en su 
tamo, se produce más en total y la cantida 


d de ciencia se acrecien- 
ta notablemente, Dado 


Orero, el tej 
e con » Èl tejedor, 
Producción tan vulgar "Bar sus oficios para completar un 
s a 
SIN LA COOP Mes - 
ERACIÓN DE 
7 MILLARES 
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CAPÍTULO 2 > A 
DEL PRINCIPIO QUE MOTIVA LA DIVISIÓN DEL TRABAJO 


El hombre reclama en la mayor parte de las circunstanc; 
ayuda de sus semejantes y no puede esperarla sólo de la bondad | 
conseguirá con mayor seguridad interesando en su favor el sim 
de otros, haciéndoles ver que es ventajoso hacer para ellos lo que a 
les pide. Quien propone un trato ofrece al otro: “dame lo ile E 
to y tendrás lo que deseas”. Es esta misma inclinación a la eman, 
la causa originaria de la división del trabajo. 

Cada animal se ve constreñido a sustentarse y defenderse ig 
sí sólo, con absoluta independencia, Entre los hombres, por el con: 
trario, LOS TALENTOS MÁS DISPARES SE CARACTERIZAN POR SU MUTUA 
UTILIDAD, ya que los respectivos productos de sus aptitudes se apor. 
tan a un fondo común, en virtud de esa disposición general para 
el cambio, y tal circunstancia permite a ellos comprar la parte que 
necesitan de la producción ajena. 


as la 


CAPÍTULO 3 > 
LA DIVISIÓN DEL TRABAJO SE HALLA LIMITADA 
POR LA EXTENSIÓN DEL MERCADO 


Así como la facultad de cambiar motiva la división el trabajo, la 
extensión de esta división se halla limitada por la extensión del mer 
cado. Cuando el mercado es muy pequeño nadie se anima a dedica" 
se por entero a una ocupación, por falta de capacidad para cambiar 
el sobrante del producto de su trabajo, por la parte que nece 
de los resuttados de la labor del otro. En los caseríos Y ha 
aldeas, no hay casi división del trabajo: el campesino es carnicero 
panadero y cervecero de la familia. Las vías flu : 
mercado, abren las distintas clases de actividades econó 
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AS MERCANCÍAS, 


CAPÍTULO 5 > 
su PRECIO EN MONEDA 


DEL PRECIO RE 
o DE SU PRECIO 


AL Y NOMINAL DEL 
EN TRABAJO Y DE 


una vez establecida la división del trabajo, ES soi ars 
QUEÑA PARTE DE LAS COSAS NECESARIAS, CONVENIEN 
PARA LA VIDA LA QUE SE PUEDE OBTENER CON EL ESFUERZO PERSO- 
NAL. La mayor parte de ellas se conseguirá mediante el trabajo de 
otras personas y se será rico o pobre de acuerdo a la cantidad de 
trabajo ajeno que se halle en condiciones de adquirir. 

En consecuencia, EL VALOR DE CUALQUIER BIEN, para la persona 
que lo posee y no piensa consumirlo, sino cambiarlo por otros, ES 


IGUAL ALA CANTIDAD DE TRABAJO QUE P 
a Q UEDA ADQUIRIR POR MEDIA- 


ELTRABAJO, POR LO TANTO, ES LA M 


; ; 
CLASE DE BIENES DIDA REAL DEL VALOR EN CAMBIO DE TODA 





ni con la plata, sino Con el trabajo como se compró originaria, 
en el mundo toda clase de riquezas. me 
Pero aunque el trabajo es la medida real del valor e 
de todos los bienes, generalmente no es la medida por $ Cambio 
estima ese valor. Con frecuencia ES DIFÍCIL AVERIGUAR La > Cual se 
PROPORCIONAL QUE EXISTE ENTRE CANTIDADES DIFERENTES rel 
BAJO: una hora de trabajo penoso contiene a veces má DE TRA. 
que dos horas de una labor más fácil, y más trabajo i Peng 
aplicación de una hora de trabajo en una profesión cuyo Eli la 
je requiera del trabajo de 10 años, que un mes de prota 
labor ordinaria y de fácil ejecución. Pa 
Es más frecuente que se cambie, y en consecuencia, se com 
re un artículo con otros y no con trabajo. Por lo tanto, parece me 
natural estimar su valor de cambio por la cantidad de cualquier otra 
suerte de mercancía, y no por la cantidad de trabajo que con él se 
puede adquirir. LA MAYOR PARTE DE LA GENTE ENTIENDEN MEJOR QUÉ 
QUIERE DECIR UNA CANTIDAD DE UNA MERCANCÍA DETERMINADA QUE 


UNA CANTIDAD DE TRABAJO. 
Ahora bien, desde el momento en qué se cesó la permuta 


Nte 


yel 


dinero se convirtió en el instrumento 
frecuente cambiar cualquier mercancía por dinero y no por otra cosa. 


De donde resulta que es frecuente estimar el valor de cambio de 
toda mercancía por la cantidad de dinero y no por la cantidad de otra 


mercancía o de trabajo que S€ pueda adquirir mediante ella. P 
EL ORO Y LA PLATA, COMO CUALQUIER OTRO BIEN, CAMBIAN pa se 
UNAS VECES CON MÁS CAROS Y OTRAS MÁS BARATOS. Una ve 


iri imi de las 
y otras más difíciles de adquirir. El descubrimiento, a 
el valor del oro Y la plata, €n 


i ida en 
de su valor anterior. En la eto 
sos metales de la mina al merca 


on ello se 
dida 


más fáciles 
ricas minas de América redujo 
xvi, a casi de una tercera parte 
que cuesta menos trabajo llevar € 


es menor el trabajo de otra especie que € eE 
Ahora bien, de la misma medida qué 


| MUCHO TRABAJO 


LUGAR Y DE TIEMPO. EL TRA 


común de comercio, es más | 


a medida exacta 


7 jamás UN 
4 a ser jamas f 
re su longitud NO podí er eee en su Pro- 
ambiando siemp mercadería que varie € "ros artículos. 
de otras c así una dida exacta del valor de o 
drá ser M 
CUESTA 


LIDAD Y 


MENOS TRABAJO. 
BIAR NUNCA DE VALOR ES EL ÚNICO 


CUAL $E COMPARAN Y ESTIMAN LOS VA- 
UE SEAN LAS CIRCUNSTANCIAS DE 


LA MONEDA, ES ÚNICA- 


EL TRABAJO, AL NO CAM 


EFECTIVO, POR EL 
ENES, CUALESQUIERA Q 
BAJO ES SU PRECIO REAL, Y 


POR CONSIGUIENTE, 
Y DEFINITIVO PATRÓN 
LORES DE 10005 LOS 8! 


MENTE EL PRECIO NOMINAL 


Pero aunque para el trabajador siempre tengan igual valor idén- 
ticas cantidades de trabajo, no Ocurre así con la persona que lo em- 
plea: las compra, en unas ocasiones, con mayor cantidad de bienes, 
y en otras, con menos cantidad de los mismos; por esto se hace la 
idea de que el precio del trabajo varía como el de todas las demás 
cosas, siendo unas veces caro y otras barato. 
me ca e Ibal i3 e son caros o baratos en un 
¡ valor; pero el mismo ha a Tea representa siempre el mismo 

minal puede tener valores distintos, 


| en atención iaci 
| a las variaciones en et valor del oro y la plata... 


7 
| EL TRABAJO ES LA MED ACTA DE i 
! IDA UNIVERSAL Y MÁS 
EXACTA DEL VALOR, LA Ú 
, LA ÚNICA REGLA 


| QUE NOS PE. 
| RMITE COMPARAR 
LOS VALORES D 
| DISTINTOS TIEMPOS Y LUGARES E LAS DIFERENTES MERCANCÍAS EN 


CIAS DE LUGAR y 
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| Est 

| EL DINERO E 

| S LA 

| MEDIDA EXACTA DEL VALOR DE C 

| AMBIO REAL DE TODAS LAS 
| 

| 


DE TIEMPO 


EN EcONnIA ño 


Como el precio nominal o monetario de los bienes 
decide finalmente si son o no razonables las compras 
y por él se regulan casi todas las transacciones de la 
cuando media precio, no es de extrañar que se preste 
al precio nominal que al real. 


determin, 
y las venta, 
vida común 
Más atención 


CAPÍTULO 6 > 
SOBRE LOS ELEMENTOS COMPONENTES DEL PRECIO 
DE LAS MERCANCÍAS 


Es natural que una cosa que generalmente es producto del 
trabajo de dos días valga el doble que la que es consecuencia de un 
día. Si una clase de trabajo es más penoso que otra, será también 
natural que se haga una cierta asignación a ese superior esfuerzo, 
y el producto de una hora de trabajo, en un caso, se cambiará fre- 
cuentemente por et producto de dos horas en otro. Pero tan pronto 
como el capital se acumula en poder de personas determinadas, 
algunas de ellas procuran regularmente emplearlo en dar trabajo 
a gentes laboriosas, suministrándoles materiales y alimentos, para 
sacar un provecho de la venta de su producto o del valor que el 
trabajo incorpora a los materiales. 

Al cambiar un producto acabado, bien sea por dinero, bien por 
trabajo, o por otras mercaderías, además de lo que sea suficiente 
para pagar el valor de los materiales y los salarios de los obreros 
es necesario que se de algo por razón de las ganancias que corres 
ponden al empresario, et cual compromete su capital en esa contin: 
gencia. El valor que el trabajador añade a los materiales se resuelve 
en dos partes: una de ellas paga el salario de los obreros Y la ow? 
las ganancias del empresario, sobre el fondo entero de materiales 
y salarios que adelanta. El empresario no tendría interés alguno yal 
empleartos si los beneficios no guardasen cierta proporción goie 


$ pisiwa renmin 


e estos beneficios del 


u wie 
l imaginan qUe ~ articu 
ra. Hay quienes 1 ñ tos salarios de ame P 
mía del capital TO qistimo o O e, girección. Pers 
a no inspec E 
o un el de insp incipios di 
apital 50 jo, como ¿mdose por PT 
| "especie O distintas, e el esfuerzo O 
leta 27 con la a 
son cosas c guardan proporción € ¡ón o de dirección. Los 


labor de inspeco 


el capi 
la destreza nes enteramente por el valor e 


uan ió cuantía. 
neficios se reg rción a SU y 
a mayores 0 enpresen propa io de inspección suele 
ys 


resas el traba) 
s grandes emp > : ados a esta 
en múchas Ẹ leago principal; los salarios Paga20” 
endarse a un emp cción e inspec 


: e dire 
de dicha labor d 
resentan el valor z o 
a esos salarios se atiende regularmente, N 


e o al fijar 
ción. Aun cuand ino también a la confianza qué sé 


ó fuerzo, SI 
sólo a la destreza y al es $ i 
deposita en el empleado, nunca guardan proporción con el capital 


que maneja. El propietario de este capital, a pesar de quedar libera- 
do casi por completo de todo trabajo, aún espera que sus beneficios 
conserven una proporción regular con su inversión. Por lo tanto, el 
beneficio del capital forma parte del precio de las mercancías y es 
por completo diferente de los salarios del trabajo, los cuales se re- 


gulan por principios completamente diferentes. Desde el momento 
en que las tierras de un país se conv 


n 
ferentes, QUÉ tal empleado 


sta supuesta 


encom 


renta i 
i y beneficio, A medida que 


especial, ta Parte 





correspondiente a la renta. Con tos progresos 
nufactura no sólo aumentan los benefi 
sucesivamente, porque el capital de 
mayor. El precio de toda mercancía pa 
resuelve, en última instancia, en alguna de estas partes 
en otras; o en las tres conjuntamente; renta, trabajo y b , 
porción que sobra después de pagar la renta de la dea 
de todo el trabajo empleado en conseguir, manteca y o 
el mercado las mercancias, implica necesariamente un Me 
para alguien. Quien percibe renta de un fundo que le perten 
la deriva de su trabajo, de su capital o de su tierra. La renta n 
procede del trabajo se llama salario; la derivada del capital, por ; 
persona que lo emplea y administra, se denomina beneficio; y la 
que obtiene la persona que no lo emplea por su cuenta, sino que 
se lo presta a otro se califica de interés o usura. Esta última es la 
compensación que paga el prestatario al prestamista por el benefi- 
cio que tiene oportunidad de obtener al hacer uso de la moneda. 
Cuando las tres especies de renta (renta propiamente dicha, 
salario y beneficio) corresponden separadamente a distintas perso: 
nas son muy fáciles de distinguir; pero cuando pertenecen al mis- 
mo sujeto se confunden con facilidad, por to menos en el lenguaje 
corriente. Un jardinero que cultiva directamente su propio huerto 
reúne en su persona los tres distintos Caracteres de terrateniente, 
colono y jornalero; el producto le paga por lo tanto la renta del pri 
mero, el beneficio del segundo y los salarios del tercero. El producto 
total se considera como una mera compensación de su trabajo, 
confundiéndose en este caso la renta y el beneficio con los salarios 


en el art 

€ de 

cio 0 

S, Sino que se ACTecie . 

que se derivan es Cad. y 

fticularmente considera i 
a 


eficio, 
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emente se venden la 


¡ent R i 
corrie oincidir con el preci 


de mercado, y Puede € 


| a í ¡CULAR 
er DE MERCADO DE CADA MERCANCÍA EN PART 


SE REGULA POR LA PROPORCIÓN ENTRE LA CANTIDAD DE ar 
REALMENTE SE LLEVA AL MERCADO Y LA DEMANDA DE QUIENE 
DISPUESTOS A PAGAR EL PRECIO NATURAL DEL ARTICULO, O sea el 
íntegro valor de la renta, el trabajo y el beneficio, que es preciso 
cubrir para presentarlo en el mercado. 

Cuando la cantidad de una mercancía que se lleva al mercado 
es insuficiente para cubrir la demanda efectiva, algunos, con tal de 
no renunciar a la mercancía, estarán dispuestos a pagar más por 
ella. Por tal razón, se suscitará entre ellos inmediatamente una 


com i i 
petencia, y el precio de mercado subirá más o menos sobre el 
precio natural según que la ma f 


elafán de ostentación de los c 
la fuerza de l 

a competencia. Est 

: - EStO nos expli : Ñ 
tes de los artículos de prim Aa Precios exoraltan: 


gnitud de la deficiencia, la riqueza o 
ompetidores, estimulen más o menos 
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to de la renta, salarios y benefi 

Parte de ella tiene, entonce 
puestos a pagar menos, y este 
reducirá el de toda la mercancí 
mengs con respecto al natural s 
género incremente más o men 
res. Cuando la cantidad llevad 
la demanda efectiva, pero no 
aproxima al precio natural. C 


cios R 
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precio más Ta a 105 que están i 
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a al mer Ven 
cado es Suficiente bra dedo. 
Cubrir 


más, e ¡ 
l precio de Mercado coincide 
Ose 


omo la cantidad 
que se lleva al : ad de cualquie 
mercado se ajusta por sí misma a la dem De 
anda efecti 
va, 


interesa a cua i 
S a ea : tr Capital y Su trabajo en trae 
a i que la cantidad de ellos no supere nunc 7 
ectiva. Si alguna vez las remesas de mercaderí ~ 
la demanda efectiva, alguna de las partes com Ped po 
se pagará por debajo d i Hk aa eo Pel 
i Jo de su tasa natural. Si la porción afectada es | 
Aie ele a la renta de la tierra, el interés de los dueños E 
` a po ¡era otros artículos, y si 
patrones les inducirá, en cada caso i ny ac 
a , a retirar rápidamente una parte de 
su trabajo o del capital, de este empleo. 

De este modo, la capital que se ofrece en el mercado será en 
poco tiempo insuficiente para cubrir la demanda efectiva y todas 
las diferentes partes de sus precios volverán a su nivel natural, y 
el precio global también a su precio natural. Si, por el contrario, la 
cantidad llevada al mercado fuese inferior a la demanda efectiva, 
alguna de las partes componentes de su precio se elevaría por en- 
cima de su nivel natural. Entonces, en cualquiera de estas partes, 
aumentará el capital, la tierra o el trabajo empleados y la cantidad 
de mercancías ofrecidas a los compradores será pronto suficiente 
para satisfacer la demanda efectiva. Todos los componentes ge! 
precio bajarán pronto a su precio natural y el precio global tambir: 
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el mismo efecto quê un secret: i 
siempre bajas las disponibilidades de sus productos en el mercado. 


no satisfaciendo jamás la demanda efectiva venden sus géneros a 

un precio mucho más alto que el natural, y elevan por encima de 

la tasa natural sus ganancias. El precio de monopolio es en todo 

momento el más alto que puede obtener, por el contrario el precio 

A ree om que se puede conse- 
po. 


CAPÍTULO 8 > 
DE LOS SALARIOS DEL TRABAJO 


es compartirlo. Si esta | 


vien 

nos € ; ; z 
entonces propietarios r P% tinuado. los salarios del trabajo habrian 
jera con as las mejoras en las facultades 


So del b 
ivisión del trabajo. 
se originan n la divi jo. Todas las 


ido abaratando gradualmente. Pero este estado 
1 trabajado" gozaba de todo el producto de sy 
do perdurar hasta que tuvo lugar la primera 
acumulación de capital. 
n terminó mucho antes de que se hicieran los pro. 
cendentes en las aptitudes productivas del trabajo 
Tan pronto como la tierra se convierte en propiedad privada, 4 | 
ario exige una parte de todo Cuanto producto obtiene y re. 
colecta en ella el trabajador. Su renta es la primera deducción Que | 
se hace del producto del trabajo aplicado a la tierra. Rara vez ocurre | 
que la persona que cultiva la tierra disponga de los necesario para 
mantenerse hasta la recolección. 

La subsistencia que se le adelanta procede generalmente del 
capital de un amo, el granjero que lo emplea, y que no tendría in- 
terés en ocuparlo sino participando en el producto del trabajador, 
salvo el caso de que su capital le fuera devuelto con un beneficio, 
Beneficio que es la segunda deducción que se hace del producto del 
trabajo empleado en la tierra. El producto de cualquier otro trabajo 
está casi siempre sujeto a la misma deducción de un beneficio. 
Los salarios del trabajo dependen generalmente del contrato con- 
certado entre el operario y el patrón, cuyos intereses difícilmente 
coinciden. El operario desea sacar los más posible; y los patronos 
dar lo menos que puedan. Sin embargo, no es difícil prever cuál de 
las dos partes saldrá gananciosa en la disputa. LOS patronos siendo 


i do ea rdo. UN ! 
menos en número se pueden poner más fácilmente de acu di 
s disponiendo 


estado de cosas 
aumentado, ent 
productivas. que 
cosas se hubiera 


À e 
originario en el qué 


gresos más tras 


propiet 





patrono puede generalmente vivir UN año o do bajados 

. . ra 
capital previamente adquirido; La mayor parte de los t pe 
nto el patrono oe; 


no podrá subsistir un semana. A largo plazo ta 


el trabajador se necesitan e 

; mu A 

Los patronos siempre, en A pero con distinta urgencia. 

oncierto tácito, consta ugar, mantuvieron una especie de 

: r'e V uniforme para no elevar I nA 
: o 


or encima de su nivel 
t Actual. Dichos acuerdos chocan frecuen- 


trabajo. encia 
j , Pero fr 
sin otros frutos qué el castigo o las ruinas a generalmente 
mgentes, 


aún cuando generalmente gocen de ventaja 1 
e i a 
mean nivel nar debajo del Cúal parece eoki U 
salario de las ocupaciones de inferior Categoría: el E Ee a 
á i i i X 
vivir de su trabajo y los salarios han de ser por lo él a 
. 3 j 
cientemente elevados para mantenerlo. En la mayor part e 
2 ¡ i F 
ocasiones es indispensable que gane algo más que el ed ca 
pa l en 
porque de otro modo sería imposible mantener una familia y ta r n 
de esos trabajadores no pasaría de la primera generación ü 
Hay, a veces ciertas circunstancias que son favotablésa tos t 
bajadores: c í i a 
j uando en un país aumenta continuamente la demand 
de aquellas personas que viven de s i i 
l us salarios, los trabajador 
necesitan ponerse de acuerdo para elevarlos. La E 
obra genera una competencia ent e E 
re los patronos, con lo cual éstos 





cada año bastará fácilmente a cubrir el n 
proximo y quizá con exceso. Apenas hab 
y los patronos no tendrán que competir 
trario, habrá una constante escasez de 
verán obligados a competir entre sí para 
donde fuesen decayendo los fondos des 
de obra cada año iría siendo menor la d 
trabajadores correrían el riesgo de morir de hambre, teniend 
recurrir a la mendicidad. Esta condición paupérrima es ii afto 
peor de los retrocesos de la riqueza nacional. i 

La recompensa real del salario, o sea, la cantidad de cosas 
necesarias y útiles para la vida que dicha recompensa procura al 
obrero mejora las condiciones de las clases inferiores del pueblo y 
dado que, los trabajadores constituyen la mayoría en toda sociedad 
política de importancia, esta mejora beneficia al todo social pues 
beneficia a la mayor parte de sus componentes. La demanda de 
trabajo regula la producción de la especie. Cuando la demanda au: 
menta, la remuneración del trabajo estimulará necesariamente los 
matrimonios y la multiplicación de los obreros, de tal suerte EN 
satisfagan el continuo incremento de la demanda con una pobla: 
ción gradualmente en aumento. 

Los patronos hacen mejores arreglos Con 
los años de carestía que en los de abundancia y LEEN 
sumisos, humildes y laboriosos en los primeros que dl plenitud) 
dos. Que la demanda del trabajo aumente €n E an pecuniario 
disminuya en los de escasez es la causa de que JA co pero el oto 
del trabajo aumente en un caso y disminuya €n E además de la 
factor que determina el precio en dinero Ne sales para la vida. 
demanda, es el precio de las cosas necesarias e demanda, en el 
Si el precio del trabajo es alto en épocas de £ 


ecio 
isma, el P" 
j iendo la mismá, ; 
m ntinuase sien dde yes 
de que la de anda Co pa pa provisiones 


umero que se Solicite q. 
fa escasez de man f 
para COnSeguirla, p 
empleo y los trabajadores 

conseguir trabajo. En un Dai 
tinados a Mantener la e 
emanda de trabajo y Muchos 


O de y a 
Or el Con. 


sus trabajadores €n 
los encuentran más 


supuesto q 
de trabajo sería mucho mas si e 
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1 pe jar SU precio : p baratura aumenta 
i re = i 

de 1rabajor y arlo. La plenitud del año cio del trabajo, en 

rovisiones, en dores y así aumenta el P reho precio baje 

p nda trabaja entos hace que a 

la dema aratura de alim mutuamente, ya 


los salarios del trabajo 


imentos. 
circunstancia S€ ecio de los aliment 


j el pr 
sean más estables Y fijos que p 


CAPÍTULO 9 > 


DE LOS BENEFICIOS DEL CAPITAL 


El aumento y la disminución de los beneficios del capital de- 
pende de las mismas causas que hacen subir y descender los sa- 
larios del trabajo; pero estas Causas producen esos efectos de una 
manera muy distinta en una caso y en el otro. El aumento de capi- 
tal, que hace subir los salarios, propende a disminuir al beneficio. 
Cuando los capitales de muchos comerciantes ricos se invierten en 
el mismo negocio, la natural competencia que se hacen entre ellos, 
tiende a reducir su beneficio; y cuando tiene lugar un aumento del 


capital en las diferentes actividades, la misma competencia produ- 
cirá efectos similares en todas ellas. 


El beneficio fluctúa de tal modo 
que dirige un negocio particular 
cio anual promedio. influyen en 


que ni aún la misma persona 
puede decirnos cuál sea su benefi- 
él no sólo las variaciones del precio 


EN ECONOMÍA | 39 


salm i p 
los salarios del trabajo e incre antenimiento de la a SOciedag 
l f ementa lo - Stria 
consiguiente, el interés del dinero S beneficios del capit ¡ay 
E a y, 
- Por 


los Propietarios de los Capi 
Mercado con menos eo 
menos y las venden 


poder sus géneros en el 
sus mercancias cuestan 
bajo del beneficio ordinario ha de ser por | 
Suficiente para compensar las pérdi p 


ne cualquier colocación de Capital. Ese ni 

como beneficio neto o puro. Del mismo aa pa a aep 
metes usual ha de ser algo más que pos vko ko 
las pérdidas ocasionales a que está expu Ba O 
beneficios elevados tienden a aumentar m 
obra que los salarios altos. La porción del 
salarios de los trabajadores se eleva, en cada uno de lo 

de la manufactura, en proporción aritmética al aumento sie 
nales: En cambio, si los beneficios de los patronos se ad 
porcion del precio del artículo que se resuelve en ganancia se dl 
varía en cada uno de los estadios de la manufactura en proporción 
geométrica a dicha alza del beneficio. 


Pueden 
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POr más. El nive más 
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das ocasionales a que se ẹ Que 
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aja del 
pensar 
Esto el que Presta, Los 
ucho más el precio de la 


precio que se resuelve en 


CAPÍTULO 11 > 
DE LA RENTA DE LA TIERRA 


La renta, considerada como el precio que se paga por el uso de 
la tierra, es todo lo que resta del precio del producto por encima 
de la porción necesaria para mantener el capital y los ee 
ordinarios de este capital destinado a la labranza. El go 
se tos reserva el propietario como renta de la tierra y €5 or 
más corriente a que suelen arrendarse dichas tierras. NO $ 
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¡etario emple 
a capital que | propieta or la tierra que no ha 
un beneficio Ñ jo exige UN renta aun P de mejoras es, por 
y suelo: el es beneficio a cuenta inaría. La renta de 
experime en que se hace ala renta origl es a. es un 
1, una adi se paga : 
lo genera como un precio qué n las mejoras 


considerada 
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polio, pues NO $ 
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uarda proporción co 


echo en ella ni con lo que la tierra 


precio de monol 
que el propietari 


puede rendir. 
La renta entra, pué 


cancías de una manera di 
los beneficios. Que los salarios Q 
termina que los precios sean elevados 
una renta alta o baja es consecuencia del precio. El precio de una 
mercancía particular es elevado o bajo porque es necesario pagar 
salarios o beneficios altos o bajos para hacerla llegar hasta el mer- 
cado. Pero que el precio sea bajo o alto da origen a que la renta de 
la tierra sea mayor o menor o que no haya absolutamente renta. 


ecio de las mer- 


ició | pr 
en la composición de 
: los salarios y 


ferente a como lo hacen 
beneficios sean altos O bajos de- 
o módicos, mientras que 
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CAPÍTULO 2 > 
DE LAS RESTRICCIONES IMPUESTAS A LA INTRODUCCIÓN 


DE AQUELLAS MERCANCÍAS EXTRANJERAS QUE SE 
PUEDEN PRODUCIR EN EL PAÍS 


Haciendo uso de las restricciones -mediante elevados derechos 
de aduana o prohibiendo en absoluto la importación de artículos 
que pueden ser producidos en el país- se asegura un cierto mono. 
polio del mercado interior a la industria nacional dedicada a produ. 
cir dichos artículos. Es seguro y evidente que este monopolio del 
mercado interior constituye un gran incentivo para aquellas indus. 
trias particulares que los disfrutan, desplazando en ese sentido 
una mayor proporción del capital y del trabajo del país. Pero ya 
no resulta tan evidente que este monopolio tienda a acrecentar la 
actividad económica de la sociedad o a imprimirle la dirección más 
ventajosa. Cada individuo en particular se preocupa continuamente 
de buscar el empleo más ventajoso para el capital de que puede 
disponer. Lo que desde luego se propone es su propio interés, no 
el de la sociedad, pero estos mismos esfuerzos hacia su propia 
ventaja te inclinan a preferir, de una manera natural, o más bien 
necesaria, el empleo más útil a la sociedad como tal. 

Principalmente, cada individuo procura emplear su capital lo 
más cerca que pueda de su lugar de residencia. En consecuencia, 
si son iguales, o casi iguales, las utilidades, cualquier mayorista 
prefiere naturalmente el comercio nacional al exterior. El mercado 
interior o doméstico se convierte así en el centro en torno al cual 
giran continuamente los capitales de los habitantes de cualquier 
país, así como el centro hacia donde naturalmente gravitan (si no 


interfiere otra causa extrínseca). 
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Únicamente el afán de lucro inclina al hombre a em- 
plear su capital en empresas industriales, y procurará OVentIdo en 
sostener aquellas industrias cuyo producto considere que tiene el 
máximo valor. Entonces, como cualquier individuo se Eneas en 
emplear su capital en sostener la industria doméstica y dirigirla a la 
obtención del producto que rinde más valor, resulta que cada uno 
de ellos colabora de una manera necesaria en la obtención del in- 
greso anual máximo para la sociedad. Cuando decide invertir en su 
país y produce el artículo más rentable, el empresario sólo piensa 
en su propio beneficio, pero sin buscarlo promueve la economía de 
su sociedad. En qué empresa invertir y qué producir es algo que 
juzgará cada individuo en su caso particular, mucho mejor de lo 
que el gobernante puede hacerlo. 

Conceder monopolios en el mercado doméstico a cual- 
quier especie de industria en particular es como indicar a las per- 
sonas particulares la manera como deben invertir sus capitales y 
en muchos casos esto determina una medida inocua o hasta per- 
judicial. La prudencia de cada individuo rara vez irá en contra del 
beneficio de su sociedad. La actividad de la sociedad sólo puede 
aumentar en la medida de que su capital crezca, y este incremento 
sólo puede verificarse mediante el ahorro gradual de sus rentas. 
La aplicación de reglamentaciones puede llegar a ser severamente 
contraproducente. Es sólo una ventaja adquirida la que posee un 
país con relación al vecino que se especializa en la producción de 
otro artículo, y ello no obstante, encuentran que es más beneficioso 


para ambos comprarse mutuamente que producir artículos extra- 
nos a la respectiva actividad. 
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"Principios de Economia Política 
y Tributación” (1817) 
Ricardo, David 


T oonan ici erpii 


CAPÍTULO 1 > 
SOBRE EL VALOR 


Sección 1 

EL VALOR DE UN ARTÍCULO, O SEA, LA CANTIDAD DE CUALQUIER OTRO ARTÍCULO 
POR LA CUAL PUEDE CAMBIARSE, DEPENDE DE LA CANTIDAD RELATIVA DE TRA- 
BAJO QUE SE NECESITA PARA SU PRODUCCIÓN 


Adam Smith observaba que la palabra “valor” tiene dos signifi- 
cados diferentes: a veces designa la utilidad de un objeto particular, 
y, otras, la capacidad de comprar otros bienes. Al primero lo llama 
VALOR DE USO, Y al segundo VALOR EN CAMBIO. 

La utilidad no es la medida del valor de cambio, aunque es 
absolutamente esencial para éste. Si un bien no fuera, de ningún 
modo útil a nuestras satisfacciones, no tendria ningún valor de 
cambio, por escaso que pudiera ser, o sea cual fuere la cantidad de 
trabajo necesaria para obtenerlo. 


CUANDO POSEEN UTILIDAD, LOS BIENES OBTIENEN SU VALOR DE CAMBIO DE 


DOS FUENTES: DE SU ESCASEZ Y DE LA CANTIDAD DE TRABAJO REQUERIDA PARA 
OBTENERLOS 
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ea HE AFA opera la competencia sin ii 
o la regla que as n das io 
ina qué cantidad de uno debe darse en cambio 
por otro, depende casi exclusivamente de la cantidad comparativa 
de trabajo empleada en cada uno. Como planteaba Adam Smith, el 
trabajo fue pues el precio primitivo, la moneda originaria que sirvió 
para comparar y pagar todas las cosas. 

Si la cantidad de trabajo cristalizada en los bienes determina sy 
valor de cambio, cualquier aumento de la cantidad de trabajo debe 
elevar el valor de este bien sobre el que se ha aplicado, así como 
cualquier disminución debe reducir su valor. 

Si esto fuera cierto, si la recompensa del trabajador estuviera 
siempre en proporción a lo producido por él, la cantidad de trabajo 
empleada en un bien y la cantidad de trabajo que este mismo bien 
adquiriría serían iguales, y cualquiera de ellas podría medir con 
precisión las variaciones de otras cosas. Pero no son iguales: en 
muchas ocasiones siendo igual la cantidad de trabajo empleada 
en un bien; así, la cantidad de trabajo que este bien adquiere está 


sujeta a tantas fluctuaciones como las que experimentan los bienes 


que con ella se comparen. 
Adam Smith, después de demostrar la insuficiencia de un me- 


dio variable como el oro y la plata, escogió un medio que es igual- 


mente variable: el trabajo. 


RA RICARDO, El VALOR DEL TRABAJO ES IGUALMENTE VARIABLE, AFECTÁN- 
DOSE COMO LAS DEMÁS COSAS POR LA PROPORCIÓN ENTRE LA OFERTA Y LA 
DEMANDA, Y POR El PRECIO VARIABLE DE LOS ALIMENTOS Y DE OTROS BIENES 
NECESARIOS -EN ADQUIRIR LOS CUALES SE GASTAN LOS SALARIOS DEL TRABAJO- 


PA 


o el trabajo mU- 
dad de bienes, 
o que los ad- 


No es correcto decir con Adam Smith que com 
chas veces podrá comprar más y otras menos canti Í 
lo que varía es el valor de los mismos, y nO el traba) 
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quiere; es correcto en cambio afirmar que LA CANTIDAD COMPARA- 
TIVA DE BIENES PRODUCIDOS POR El TRABAJO ES LA QUE DETERMINA 
su VALOR RELATIVO PRESENTE O PASADO, Y NO LAS CANTIDADES COM- 
PARATIVAS DE BIENES QUE SE ENTREGAN AL TRABAJADOR, A CAMBIO 
DE SU TRABAJO. s P 
si el valor del trabajo S€ reduce considerablemente, en relación 
as las demás C0Sas, Y si esa reducción es el resultado de una 
dante, estimulada por la mayor facilidad con que se pro- 
reales y demás productos indispensables para el traba- 
to decir que los cereales y los artículos necesarios 
bajo, por la menor cantidad de trabajo necesario 
e esa mayor facilidad para el sostenimiento del 
el trabajo, y no, en cambio, que hubo 
les el trabajo es comprado. 


con tod 
oferta abun 
ducen los Ce 
jador, sería correct 
tienen un valor mas 
cirlos, y qu 
disminuyó e! valor d 
osas con las cua 


para produ 
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Sección 2 


Las distintas calidades de trabajo son remuneradas de diferen- 
te modo. No es, ésta, una causa de variación del valor relativo de 


los bienes. 
LA VALUACIÓN DE LAS DISTINTAS CALIDADES DE TRABAJO DE- 


a do 
Una vez establecid ORS 
nes. Cualquier desi Ee Rpa oa e Naci 
tido en dicha ada pe Pn p STOEREN 
NERA permanecerá y, por consiguiente, puede infi 
, orta, sobre el valor relativo de los bienes j 


Sección 3 


jo 
jo que se 


empleó en los instr 
complementa el tra 

Sin arma algu 
tanto, el valor de 
trabajo necesario 
trabajo necesarios 


Umentos, herramientas y edificios con QUe se 
bajo inmediato. 

Na, un venado no puede ser cazado, y Por lo 
dicho animal dependerá no sólo del tiempo y dej 
Para su captura, sino también del tiempo y del 
para que el trabajador se provea de su Capital 
del arma, con cuya ayuda efectuó la cacería. j 
El VALOR DE CAMBIO DE LOS BIENES PRODUCIDOS ES PROPORCIONAL AL Dit 
JO EMPLEADO NO SÓLO EN SU PRODUCCIÓN, SINO EN TODOS AQUELLOS ¡MpLg. 
MENTOS O MÁQUINAS REQUERIDOS PARA LLEVAR A CABO El TRABAJO PARTICU. 
LAR AL QUE FUERON APLICADOS 


EL AHORRO EN EL USO DE LA MANO DE OBRA SIEMPRE REDUCE 
EL VALOR RELATIVO DE UN BIEN, ya se realice el ahorro en el trabajo 
necesario para la fabricación del bien mismo, o en el requerido para 
la formación del capital, con cuya ayuda se produce dicho bien. 

Pero ninguna alteración en los salarios de la mano de obra 
podría ocasionar una alteración del valor relativo de dichos bienes 
ya que, suponiendo que estos aumenten, no se requerirá mayor 
cantidad de trabajo en las ocupaciones en cuestión, sino que el 
trabajo se producirá a un precio más elevado, 

Los salarios pueden aumentar, supongamos, en un e e 
utilidades disminuir por consiguiente en una e Mc sy 
porción, sin ocasionar la menor alteración E iar valor relativo 
a A A e edo sino al cambio 
de los bienes se debe, no al aumento de , 


i j ia. 
registrado en la cantidad de trabajo necesar 


y las 


Sección 4 n la pro” 
io em leada € 
El principio de que la cantidad de trabajo emP 











modificado por el empleo de maquinaria 


Los implementos; edificios Y Maquinarias utilizados en distintas in- 
dustrias pueden tener varios grados de durabilidad y su producción 
puede requerir diferentes porciones de trabajo. Esta diferencia en el 
grado de durabilidad del capital fijo introduce otra causa además 
de la mayor o menor cantidad de trabajo necesario para producir 
los bienes, para las variaciones de su valor relativo: dicha causa 
es el aumento o reducción del valor del trabajo. Los alimentos y ta 
ropa consumidos por el trabajador, los edificios en donde trabaja, 
los implementos con tos cuales se ayuda en su trabajo son de índole 
perecedera. Sin embargo, existe una enorme diferencia respecto del 
período de duración de esos distintos capitales: un barco durará más 
que la indumentaria del trabajador, y ésta más que los alimentos que 
este mismo operario consume. Según la rapidez con que perece el 
capital, se lo clasifica como capital circulante o fijo. En una industria 
puede emplearse muy poco Capital circulante, es decir, para asistir ai 
trabajo, y en cambio puede encontrarse invertido 


u otro capital fijo o durable. 


, €n su mayor parte, 
capital cuyo carácter es 


máquinas y edificios. Un a 
puede dejar de afectar d 
Circunstancias tan difer 


umento de salari 


€ Manera distinta lo 
entes. 


os a los trabajadores no 
S bienes producidos bajo 


regulan el progreso de las utilidades. 
ya que nadie pagará por el uso de la tierra, 


de propiedad privada una gran extensión de 
grandes extensiones à disposición de quienes 


tas de las que 

No habrá renta, 
cuando todavía no es 
ésta y donde quedan 


deseen cultivarlas. , l 
si la tierra fuese ilimitada y uniforme como el aire y el agua 
naría ningún cargo. SÓLO PORQUE LA TIERRA NO Es 


su uso NO ocasio 
ILIMITADA EN CANTIDA 
EL INCREMENTO DE LA 
TIENE QUE PONERSE EN 


D, NI UNIFORME EN CALIDAD, Y PORQUE Con 
POBLACIÓN, LA TIERRA DE CALIDAD INFERIOR 
CULTIVO, SE PAGA POR SU USO. 

CON EL PROGRESO DE LA SOCIEDAD, CUANDO SE INICIA EL CULTIVO 
DE LA TIERRA DE SEGUNDO GRADO DE FERTILIDAD, SE INICIA LA RENTA 
EN LA TIERRA DE PRIMERA CALIDAD, Y LA MAGNITUD DE DICHA RENTA 
DEPENDERÁ DE LA DIFERENCIA EN LA CALIDAD DE ESTAS DOS PORCIO- 
NES DE TIERRA. 

CUANDO SE INICIA EL CULTIVO DE LAS TIERRAS DE TERCERA CA- 
LIDAD, LA RENTA COMIENZA INMEDIATAMENTE EN LA DE SEGUNDA, 
TAMBIÉN POR LA DIFERENCIA DE SUS ENERGÍAS PRODUCTIVAS. Y la 
renta de la de primera calidad también aumentará, ya que requiere 


menos trabajo para la producción. 


'ERENCIA EXISTENTE ENTRE EL PRODUCTO OBTENIDO MEDIAN- 


LA RENTA ES LA DIF 
TAL Y TRABAJO 


TE EL EMPLEO DE DOS CANTIDADES IGUALES DE CAPI 
a se reducen y menos produce å 
te del producto originario de 
o de la renta. Con 
de los bienes, ya 
ductivaó 
la 


Cuando las energías de la tierr 
cambio del trabajo, es cuando una par 
las porciones más fértiles se aparta para el pag 
cada calidad inferior empleada, aumenta el valor 
que iguales cantidades de trabajo Se vuelven menos a e 
y el hombre tiene que trabajar más Con el sudor de SU re 
naturaleza se vuelve menos generosa. 


agué 
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A a i gie i 
última porción de tierra dedicada e emplea más trabajo en la 


al culti 
el producto. El val í ivo, lo 
del p alor del maíz, por ejemplo ep encarece el valor 
$ regulado por la ca 
an- 


tidad de trabajo gastada en su producción 
el A 
que no paga renta. No habría reducción diga aquella calidad de tierra 
š na A 
aunque los terratenientes condonasen la totalidad H precio det cereal 
€ Sus rentas. 


CAPÍTULO 7 > 
SOBRE EL COMERCIO EXTERIOR 


La norma que rige el valor relativo de las mercancías en un paí 
no rige el valor relativo de las mercancías intercambiad pc 
aka as entre dos 
A nivel general, en el interior de un mismo país las gananci 
A i | cia 
sé sitúan en un nivel parejo. No ocurre el mismo fenóm : 
diferentes países. itii 
Si las ganancias del j 
capital empleado i 
en una pr i 
ai ; primera ci 
T a las del capital empleado en una segunda ciud ame 
Se E 
Al trasladaría rápidamente de la segunda a la pri pd 
| gi ancias alcanzarían un equilibrio. Si Port E 
relaciones comerciales con otros paise q iaa 
S, en vez de emplear una 


gran parte de su ; 
capital e industri 
los que compra, para su ria en la producción de vinos con 


: ropi 
ferretería de otros paí propio consumo, los paños , 
S países, y artículos de 


tad a destinar una parte de 
es Peseta que, de tal modo 
cs EOL, asi como en menor ES 
l ntregará a cambio del paño de 


eo maig Seguramente de 
ad. La cantidad de vin 








j VENTAJAS COMPARATIVAS DE RICARDO ha 

- sI PARA INGLATERRA ES MENOS COSTOSA 1, 
ve EN EL SIGUR yg papa PORTUGAL, Y LO CONTRARIO PARA El Vino, 
proDucciÓN DE MPORTADO POR INGLATERRA DE PORTUGAL, HACIA DONDE 


ÁI E 
ESTE ÚLTIMO SER oca 
EXPORTARÁ PARTE DE SU PRODUCCIÓN D ci a 


A TEORÍA DE LA 


de 100 ingleses no puede cambiarse pa el de 80 
ducto del trabajo de 120 rusos Ô 70 italia- 
stema abierto al exterior, y no aislado 
en sí mismo. Según cómo S€ oriente la balanza comercial (basada 
en los precios de los artículos intercambiados) se determinara si la 
cantidad de dinero acumulado aumente o disminuya, respondiendo 
a las características de la oferta y la demanda vigentes durante el 
tiempo en que se realice la transacción. 

De esta manera, el dinero de cada país le es asignado sólo en 
las cantidades que resulten necesarias para regir un beneficioso 
comercio del trueque. Inglaterra exportaba paño a cambio de vino 
porque así su industria se hacía más productiva que si hubiera 
fabricado e! vino y en paño, igualmente Portugal. Si se hiciera más 
costosa la producción de paño en Inglaterra o de vino en Portugal, 
el comercio se interrumpiría de inmediato. 
Aisa quee mejanemod una producción enan pit 
entre las naciones del mundo dl aa pl - o ae 
de mercancías, a la vez que e de ak A da cana 
en el que se verifique una mejor Fie ada la a El pi 
dinero de un país y la PER ia producción. La salida de 
los precios de todas | PEN del mismo en otro país afecta 
exportación de SS y, por consiguiente, alienta la 
"4 QUe sea tan grande el pc aparte del dinero; esto imped! 
en los dos países, como e que experimente el valor del diner 

ria esperarse de no ser así. 


El trabajo 
ingleses, pero sí por el pro | 
nos, por tratarse así de un SI 
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